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wmd: Welche Produktangebote biometrischer 
Risiken sind bei Ihrem Unternehmen besonders 
nachgefragt?

Rüdiger R. Burchardi: Entsprechend unserem 
Produktportfolio werden bei uns Risikolebensversi-
cherungen und Berufsunfähigkeitsversicherungen 
besonders nachgefragt. Auf der Basis unserer ho-
hen Expertise in der Risikobeurteilung bieten wir in 
unserer Risikoleben-Produktreihe RISK-vario® über 
zwanzig verschiedene Tarifvarianten an. Damit kann 
der Vermittler für jeden seiner Kunden eine Lösung 
entwickeln, die genau dessen individuellem Bedarf 
entspricht. Steigender Nachfrage erfreut sich unse-
re Keyman-Versicherung. Als einziges Unternehmen 
am Markt bieten wir eine verbundene Risikolebens-
versicherung für bis zu neun Personen an.

wmd: Wie wichtig ist Ihrem Unternehmen dieses 
Thema, und in welchen Bereichen biometrischer 
Risiken entwickeln Sie neue Produkte?

Rüdiger R. Burchardi: Im Maklermarkt ist die 
Dialog mit einem Marktanteil von 22,9 Prozent der 
führende Risikolebensversicherer. Vor wenigen Wo-
chen gewannen wir zum zweiten Mal auf der Basis 
einer repräsentativen Maklerbefragung mit großem 
Abstand den AssCompact-Award in der Todesfall-
absicherung. Bei einer so hervorragenden Marktpo-
sition ist uns dieses Thema natürlich extrem wichtig. 
Wir werden daher in naher Zukunft mit weiteren 
Tarifverbesserungen auf den Markt kommen. Ein 

Bereich, für den wir derzeit den Einstieg mit einer 
Produktentwicklung vorbereiten, ist die Pflegeversi-
cherung.

wmd: Gibt es in Ihrem aktuellen Angebot Produkte, 
die eine besondere Marktstellung einnehmen?

Rüdiger R. Burchardi: Eine besondere Markt-
stellung nimmt unsere Berufsunfähigkeitsversiche-
rung SBU-solution® ein. Dieser Tarif ist altersabhän-
gig kalkuliert und somit immer risikoadäquat. Junge 
Leute kommen dadurch von Anfang an zu einem 
vollwertigen Berufsunfähigkeitsschutz gegen Bei-
träge, die der Markt sonst nicht zu bieten hat. Es 
handelt sich hierbei nicht um ein Einsteigerprodukt, 
sondern um einen vollwertigen, mit Bestnoten be-
werteten Tarif, der Sicherheit für das ganze Berufs-
leben gibt. 
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